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今年以来，新车市场一直不温不火，
一季度多家车商均表示未完成目标。4
月，广元迎来传统销售淡季，不少车商为
救市频频开打价格战，今年众多品牌车
型价格都降到了历史低点，由此也对二
手车市产生了较大的冲击。

记者走访广元二手车市了解到，3月
成交量整体下滑 20%，4月以来，二手车
市场逐渐走淡，收车价格走低，整体成交
量放缓。

车价走低 高端车遇冷
广元汽车协会会长周先生告诉记

者：“二手车市近期销售较淡，与前两个
月相比，下滑了20 %左右，售价也有不同
程度下滑，普遍下滑在5000元左右。”

在昭化汽车园，一位工作人员介绍，
目前市场上40万元以上的高端车销量不
佳，有较大库存，同时伴随售价走低。“比
如40万元以上的车，3年以上比2月份下
降了5%；6年以上的下降至少10%。”记者
了解到，目前市场热销车型仍以中级车为
主，价位多在10万至30万元。主流品牌
车型依旧保有一定销路，如C R - V和奥

德赛、卡罗拉、花冠等10万元左右车型。
此外，目前旧车货源还比较紧张，库

存量基本保持在 80%左右。二手车销售
人员告诉记者，“按照传统销售习惯，“五
一”左右本应该会有个小高峰，但今年新
车销售不理想，价格让利很大，这对二手
车市造成了很大的冲击，今年“五一”的
销售情况很淡。”

二手车商频频发力
新车促销战硝烟弥漫，众多二手车

商也频频发力。部分规模化经营的二手
车企从以往的被动卖车转变成主动揽
客，不断推出新的促销方式，如拍卖会、
零利润售车等，并通过把好收购关、提升
服务质量等手段，促进消费者的二手消
费理念转变。

“二手车是未来汽车商家赚取利润
的另一个着力点，从长远看，规范和完善
二手车市场对新车市场的拉动作用不可
小视，集团化、连锁经营，资金雄厚、服务
全面、口碑较好，有建立系统置换平台实
力者，相比单店较为容易获得消费者信
任。”广元某二手车店总经理张国勇表示，

“目前，广元有10多万辆的汽车保有量，其
中绝大多数车主都是第一辆车，部分经济
条件一般的消费者在选择第二、三辆车
时，二手车便会成为考虑的对象。”

记者了解到，长期以来，由于无法办
理按揭贷款购买二手车，或是贷款利率
过高，让部分意欲购买二手车的消费者

“望车兴叹”。
不过已经有投资者正在建立包括二

手车收购、销售、维修、客户服务等在内
的一条龙服务体系，使车主在进行二手
车置换时，一方面回收资金有保障，另一
方面还能省去中间环节，节约成本。

“以旧换新”最受欢迎
传统的置换观念是，卖出旧货的人

通常就是为了买进新货，即二手车市场
的主要导向应是“以旧换新”，从各品牌
汽车厂家的“0元置换”类活动层出不穷
可以看出，这种置换模式满足了消费者
的需求，深受市场欢迎。

“但是汽车的大幅度跌价让购置新
车变得不划算，一转手就至少几万块的
损失对一般消费者而言是较严重的，在

价格面前，很多消费者会摒弃以往‘开二
手车有碍面子’观念。而以旧换旧，或将
成为另一个市场导向。”张国勇说。但实
际情况是，大多数消费者所能接受的还
是传统的“以旧换新”置换模式。

“手头有钱的车主换车频繁，这类车
往往无任何损伤，可是在销售的过程中
还是会遭受各种质疑，消除潜在客户的
心理疑虑，是达成销售目的首要攻克的
第一个难关。”某二手车店销售人员告诉
记者。

据介绍，目前广元地区的客户还是
偏好购买贬值率较低的二手车，如飞度、
卡罗拉、凯美瑞等，欧美系豪车，如宝马、
奔驰等比较少。

不过，由于利润透明化，二手车销售
仍难有大突破。比如八九成新的第六代
凯美瑞，在第七代上市之前报价为 15万
元、16万元，少有人问津，原因是与新车
价格相差不大;第七代上市之后，为提高
销量，二手车经销商只能下调报价。另
外，金融制度的不配备等，也给车主进行
二手车置换带来诸多不便。

（记者 卢博）
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2014年，东风雪铁龙迎来了22岁生日，。
为感谢朋友们多年的支持，5月 17至 18
日，东风雪铁龙广元金合顺4S店开启限时
抢购会，厂家直供22台车，限时限量发售。

不管你是钟情高端大气的C5，还是
起步就有的C4L，或是时尚动感的全新
世嘉，亦或是经过600万KM+严苛路段考

验的全新爱丽舍，绝对让你满意而归。同
时消费者购车可以享受5大现金返还，即
购中法友谊 50 周年纪念版最高尊享
30000元现金返还；置换最高尊享2000元
置换现金返还；信贷最高尊享5000元信
贷现金返还；购精品最高尊享2000元精
品现金返还；延保最高尊享1000元延保
现金返还。 （廖红军 记者 卢博）

东风雪铁龙22周年庆 22台限时限量发售

13日，记者从广元宇风北京现代4S
店获悉，在销售淡季到来之前，该店即日
起掀起信贷、置换双重优惠风暴。信贷风
暴包括，一年期按揭的消费者畅享“0利
率”、“0费率”；购买2.4L第八代索纳塔按
揭二年期的客户享受“0利率”、“0费率”；
三年期按揭的消费者享受低月供、低利

率。置换风暴包括，免费旧车评估、置换
最高5000元置换基金，购车送大礼包等。

另据现代市场部屈经理介绍：凡在5
月15日至7月15日，到店试驾第八代索纳
塔、IX35、瑞奕、朗动并成为任意一款车型
的尊享车主，即可获得国际足联认证版世
界杯限量足球一个。（廖红军 记者 卢博）

广元宇风现代4S店 再掀优惠狂潮

13日，广元泰杰一站式汽车服务中
心携手世界顶级品牌汽车润滑油专家
嘉实多机油，回馈新老客户，即日起买
两桶送两桶，数量有限，送完为止。

嘉实多为全球 1亿消费者所信赖，
是宝马、劳斯莱斯、奥迪、大众汽车、沃

尔沃、路虎、捷豹、阿斯顿.马丁、福特、马
自达等众多顶级车辆生产商的全球合
作伙伴及推荐油品。关爱汽车发动机，
选择嘉实多系列机油产品，帮助延长发
动机的使用寿命。

(廖红军)

广元泰杰携手嘉实多 买两桶送两桶


