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根据国务院关税税则委员会发布的
公告，自今年7月1日起，汽车整车进口关
税由 25%、20%降至 15%，汽车零部件进
口关税由 8%、10%、15%、20%、25%降至
6%。中国汽车流通协会发布的数据显
示，2017年全年中国汽车累计进口121.6
万辆，同比增长16.8%。我国进口车市场
供给正在进入相对高速的增长通道。

关税降低后，奔驰、宝马、奥迪等进
口中高端品牌纷纷宣布同步下调旗下进
口车的价格，与此同时，主攻中高端豪华
车型的平行进口车市场更引发了相当的
关注。相比随处可见的 4S店，平行进口
车一直和“自贸区”“保税区”等词语连在
一起，显得“洋气”而“高大上”，那么，您
究竟了解平行进口车吗？平行进口车真
的像“传说”中那样便宜吗？关税降了，
平行进口车到底值得入手吗？

和中规车配置一样？
非也！

平行进口汽车，全称是平行贸易进
口车。是指未经品牌厂商授权，贸易商
从海外市场购买，并引入中国市场进行
销售的汽车。由于进口地不同，可分为

“美规车”“中东版车”“加版车”“欧版车”
等，以区别于授权渠道销售的“中规车”。

“平行进口车是经销商，就是个人通
过自己的渠道，从国外引进的美版、加
版、欧版、墨版或海外其他版本的汽车。
说白了，就是没有经过授权的，可以根据
客户的需求去别的国家采购。当然，因
为厂家针对不同国家投放的汽车配置是
有区别的，所以平行进口车和中规车的
配置也不完全一样。”保税区一家汽车贸
易企业的负责人韩先生给出了他认为的
最通俗解释。

说起平行进口车的优势，韩先生认为
可以用“比比皆是”来形容。第一，有的车
中国没有上市，仅在一些国家有售，因此
平行进口车选择余地大，客户想要什么
车，都可以采购来。第二，平行进口车绕
过了总经销商、大区经销商、4S店等销售
环节，省去了不少中间环节，且平行进口
车经销商定价不受厂商限制，比较自由，
因此在价格上有较大优惠。第三，有的消
费者会比较青睐进口车，他们认为进口车
质量更高，管控更为严格。另外，平行进
口车提车不需要等待太长的时间。

不过，平行进口车也会存在“水土不
服”的症状，即“挑油品”，但韩先生表示，
如果某些车型对于汽油标号要求十分苛
刻，可以用添加正规燃油添加剂的方式
来实现油品的提升。

平行进口车没三包？
不对！

对于平行进口车最让人诟病的没有
三包保障，韩先生给出了相反的答案：平
行进口车有三包服务，但平行进口车的
三包保障需要客户自己购买。实际上，
不管是国家强制规定商品车必须有质保
服务，还是车商出于对自身的考虑，都是
会提供三包的。“保险公司可以统一给这
些车型做承保，比如说发动机、变动箱、
底盘等，都可以做质保。”

那么，平行进口车的三包如何定价？
记者从车商发来的一份“人保财险整车质
保价格单”上看到，和普通车险一样，三包
价格也是随车值的提高而提升。例如，丰
田塞纳整车质保价格为 1525元，陆地巡
洋舰 4600整车质保为 2925元，奔驰GLS
为9957元，奔驰S450为13571元，路虎揽
胜5.0巅峰创世加长为29914元……

韩先生表示，三包价格也和车型的故
障率相关，“比如有的品牌、车型，大家公认
质量好，三包价格就低一些；有的品牌容易

出现各种小毛病，相应的，三包就贵点。”
值得一提的是，和车险按年度收费

不同，上述三包价格指的可是3年6万公
里的保费。“购买三包后，车辆要到哪里
维修保养？这要依据消费者购买三包的
保险公司来定，保险公司合作的售后站
和维修点均可作为指定维修点。当车辆
需要保修时，消费者可按要求提交购车
发票、三包凭证、行驶证等复印件，索赔
申请书、修复确认书、受损机动车、损坏
部位及零件的照片，行驶里程及以往维
修记录等，到指定维修点进行保修。”

比中规车价格低？
未必！

多年从事平行进口车贸易的王慧超
表示，平行进口车一般覆盖 40万元以上
的中规车，“‘平移’到平行进口市场，就
是 30 多万元以上的车型，以 SUV 为主。
这是因为中国和国外 SUV 的差价比较
大，在国外SUV没有中国卖得这么火，价
格也没有中国这么高，只有差价大了我
们才好卖。”

平行进口车比中规车便宜多少？王
慧超说，车值越大的车，差价就越大，同
等配置的汽车通常价格相差 10%左右。
例如，宾利飞驰中规车 280万元左右，平
行进口版本则是 260 万元左右，相差 20
万元；加版野马，中规车 40万元，平行进
口29万元。

王慧超说，对比中规车和平行进口
车，不能光对比价格，还要对比其他的

“隐藏”费用。例如，2018 款美规奔驰
GLS450 现价 101 万元，而中规车的型号
为 GLS400，眼下实际成交价在 110 万元
左右，但中规车很难有现车，同时大多会
要求加保险、装具。2018 款美规奔驰
S450，平行进口车 124 万元，中规车 122
万元左右，但是美版上数个选装件中规
车上都没有，“这些选装件估计也要价值
十几万元。”2018 款路虎行政，中规车
126.8 万元，平行进口 122 万元左右，“配
置也要高于中规车”。丰田霸道，即中规
车的普拉多，中规车只有3.5L排量，价格
49 万元左右，平行进口车则有 2.7L 和
4.0L两个版本，价格分别为 42万元和 55
万元。

平行进口市场火爆？
不见得！

近几年来，越来越多的消费者认识
了平行进口车，车商们纷纷表示，有几款
品牌、车型最炙手可热：奔驰GLS、路虎、
丰田霸道、陆地巡洋舰等──在保税区
几家平行进口车车城逛逛就不难发现，
偌大的车城里，这几款车几乎随处可见。

王慧超认为，更注重售前、售后服务
品质的车主通常会选择4S店销售的中规
车，而看中性价比的消费者则适合到平
行进口车市场来选购，“4S店的服务体系
和我们不一样，我们这大多就是一次性
交易，但 4S店还会提供后期的维修保养
服务。”

因为极具性价比，平行进口车的销
量持续增长。

“2014年我刚开始做这行的时候，一
个月只能卖七八辆车，现在一个月能卖十
七八辆。不过，以前一个月虽然卖得少，
比现在一个月卖20辆都挣钱。”韩先生对
于这个市场近两年的发展，颇有感触。

“做的人越来越多了，竞争特别激

烈，价格压得太低。2014 年保税区像我
们这样的汽车贸易公司只有几百家，现
在至少多出 30%，尤其是去年、今年两
年，企业数量增长得更快。”

进口车的好势头不仅表现在平行进
口车市场上，也反映在中规车市场上。
一位在4S店工作的人士表示，近几年随
着消费者生活水平的提高，4S店的进口
车销量也呈现不断上升的趋势，“从一点
就能看出来：前几年进口车普遍都有优
惠，而现在不少‘爆款’车型不仅没有
优惠，还加价出售，例如被业内称作

‘神车’的丰田埃尔法，加价50%都未必
抢得到。”

降税后进口车更便宜？
不一定！

根据国务院关税税则委员会发布的
公告，7 月 1 日起，汽车整车进口关税由
25%、20%降至15%。眼下购买平行进口
车，性价比会更高吗？

“整个6月份我们几乎都在半歇业的
状态中度过，大家都听说 7月降税，没人
来买车。”保税区另一家汽车贸易企业的
工作人员说，“一进 7月，我们可忙坏了，
询价、看车的特别多。平时一周可能也
就成交一辆车，可 7月的第一周，我们走
了十几辆！”

“我们和消费者想的一样，所以 7月
之前到港的车就先在港里压着，降税后
我们才报关交税，这样成本就会大大降
低。”该工作人员解释说。

降税后一辆车能便宜多少钱？“如果
不考虑其他因素，关税从 25%降到 15%，
反映到车价上，一辆价值100万元左右的
车，能便宜7万元左右。”上述人士称。

然而，对于平行进口市场，不考虑其
他因素显然不符合实际。记者在采访中
了解到，实际上，盼望许久的降税政策实
施后，无论是4S店还是平行进口车城，大
多数车型并没有像市民想象的那样便宜，
甚至部分车型还出现了价格上浮的情况。

有业内人士分析，在关税宣布下调之
后，各大品牌进口车确实都下调了指导
价，降幅有大有小，平均在6%至7%之间，
也有一些超过了8%，虽然厂家下调了中
规进口车的指导价，但是终端成交价下降
与否，决定权在 4S店手里。这是由于 4S
店里卖的车，很多都是官方降价之前进的
货，是按降税前的价格向厂家采购的。平
行进口车的情况也类似，目前在售的现
车，不少都已经按25%的老税率交过税，
如果降价的话，其实就是让车商“割肉”。

即便是 7 月 1 日之后到港报税的平
行进口车，也未必“按规则”降价，这是因
为相对于中规车，影响平行进口汽车价
格的因素更多。首先，平行进口汽车的
进口价格主要由供货商即卖方控制，国

内进口企业不掌握进口价格定价权。而
对平行进口车影响最大的因素，则是供
求关系。“6月底，大家都持币观望，没有
人买车，我们只好降价，一辆奔驰GLS只
卖 97 万元，但消费者总觉得 7 月降税后
才更便宜。7月后需求迎来了井喷，可车
就那么多，自然要提价，现在同样的GLS
要卖到101万元左右。”

韩先生表示，也有一些车型没有涨
价，而是稳中有降，比如丰田霸道、陆地巡
洋舰等，但相较降税前也只便宜了1万多
元，主要是这些车型的供求关系比较稳
定，没有明显的需求波动。 （据新华网）

汽车养护技术推陈出新，每年都有
惊喜。你肯定听说过给汽车玻璃贴膜，
那有没有听过给汽车漆面贴膜呢？以
往，要让车辆靓丽如新，抛光、封釉、打
蜡都是常见保养手法，然而以上的养护
方式或许都有些过时了。近两年非常
流行漆面贴保护膜，据说这才是保护车
漆最省心最靠谱的方法。车漆保护膜
有什么作用？能取代封釉、打蜡、镀晶
吗？看看哪种技术最实用。

见证施工过程：原来车漆真的越磨
越薄

汽车美容的种类可谓琳琅满目门
道颇深，你可别再被汽车美容店老板忽
悠了。漆面的养护有很多种，以下就从
打蜡、封釉、镀膜等逐个开始体验，比较
优缺点。

打蜡：价格最便宜
一般洗车档口都有打蜡项目，一辆

五座小轿车收费最低 100元左右，贵的
也不会超过200元。打蜡的“施工”过程
很简单，给车身表面涂上一层保护蜡
后，再将蜡抛出光泽即可，整个施工过
程大概30-60分钟。打蜡是最传统的汽
车美容项目，车身打蜡后，形成的薄膜
可以将部分光线反射，有效避免车漆老
化，并改善漆面的光亮程度。而汽车蜡
的主要成分是从石油中提取的，具有黏
性，很容易黏附在车漆表面。

「优缺点」：优点是施工简单，普通
洗车档就可以操作，价格也便宜。缺点
是保持时间短，大概半个月左右。遇到
下雨天效果消失更快。这是唯一一个
可以自己动手的漆面养护方式。

封釉：性价比一般
相对于打蜡，封釉的技术要求比较

高。一般只有一些专业美容店或者某些
连锁店才提供封釉项目。封釉算是第二
代汽车漆面美容项目。据介绍，釉的主
要成分也是来自于石油，但是亚纳米级
漆面保养产品，分子结构一般小于漆孔，
很容易填充并渗透到车漆内表面。简单
来说，封釉就是通过专用的振抛机把釉
压入车漆内部，形成一层网状保护膜。
能够提高漆面硬度、耐高温能力、耐酸碱
能力以及抗紫外线能力。封釉的施工大
概也需要1小时左右，价格比较高，一辆
五座小轿车报价在380元-600元之间。

「优缺点」：保持效果大概四五个月
左右。做过封釉的车辆不要进行打蜡
和其他漆面美容。总的来说，比上不足
比下有余，性价比不算差。

镀膜：封釉的“加强版”
当镀膜出现的时候，封釉就被抢走

了不少市场。一般身价在 20万元以上
的高档车会倾向于做镀膜，镀膜费用还
是挺贵的，花费一两千元是常事。镀膜
算是第三代漆面美容工艺，运用玻璃纤
维素、硅素聚合物、氟素聚合物和高纯

水等非石油环保材料，在车漆表面形成
一层保护膜，与车漆的结合更紧密，持续
时间更长。因为镀膜技术复杂，所以对
施工工艺的工具都有要求，也需要去专
业的汽车美容店做。其实封袖和镀膜算
是一回事，只不过用的材料不一样，都可
以统称为“高级车蜡”。但因为镀膜不含
石油成分，效果好于打蜡和封釉。

「优缺点」：价格较贵，一般情况下
可维持 3-6 个月，多层膜叠加的话，保
持时间可在1年左右。效果比封釉好，
属于封釉的增强版。

镀晶：很讲究！假冒多
在看到镀晶的施工过程后发现，其实

镀晶和镀膜做法差不多：洗车、抛光，再把
抛光剂这层油去掉，然后开始镀晶。说到
成分，镀晶就是喷涂上一层硬度和光洁度
都非常好的高分子膜，在兼顾各项漆面保
护指标之余，镀晶能有效提高漆面的光洁
度和表面硬度，在车漆表面形成一层牢固
的晶体，可以有效防止刮花。

「优缺点」：施工复杂，对技工要求
高，需要两三天时间，工时费很贵，一般
在正规汽车美容店镀晶收费 2000－
5000元。市场上假冒产品很多，有的用
镀膜假冒镀晶。

漆面保护膜：贵但最持久
这是最先进的一种漆面养护方式，

漆面保护膜又叫“隐形保护车衣”，漆面
可以像玻璃一样贴膜。简单来说，车漆
保护膜，就是将一张轻薄通透又具有超
强韧性的膜，依靠粘力附着在车漆表
面。贴车漆保护膜对施工要求非常高，
时间也很长，需要两三天时间。保护膜
除了具备各种漆面保护指标外，最厉害
的是可以防止各种刮蹭。车漆保护膜
保护效果可以说是最好的，在除去保护
膜后车漆还能够有如刚出厂般的效果。

「优缺点」：保护膜不仅可以保持漆
面亮丽如新，而且持久度可达 3-5 年，
几乎可以不用买划痕险了。但施工要
求很高，而且贵，适合豪华车。

体验后感：车身美容是“美容”也可
能是“毁容”

了解了不同漆面养护方式之后，明
白了一分钱一分货。但同时“副作用”也
很大，因为无论是封釉，还是镀膜、镀晶，
第一道工艺都要使用研磨颗粒抛光，来
磨削漆面发丝划痕。这么做等于先破坏
了原车光亮漆面保护层。镀膜、封釉自
动脱落后就会发现——因为封釉镀膜层
隔离导致新老漆面色差严重。为了让漆
面继续保持亮丽，你必须继续给漆面做
封釉或镀膜等，不然你会发现“皮肤老
化”得很快。所以，现在业内已经有声
音，经过抛光后才能封釉、镀晶和镀膜的
漆面美容，可能是“毁容”。

比较看来，“新生”的漆面保护膜逐
渐成为市场潮流的原因就是以不破坏
漆面来进行保养。不过，当前价格还是
太贵，一般车主真心消费不起。（卢博）

保养车漆门道多

高速路上不按照分道速度行驶
很多司机在高速路上不按照规定

的车道行驶，导致最高限速和最低限速
错误。即使有GPS或者电子狗，一般也
只能提示该车道的最高限速。所以行
车时一定要注意限速标志，按规定限速
行驶。

在“非车位”地方停车
很多老司机看周围没有摄像头，就

在非车位停车。其实现在很多摄像头
隐藏得很好，若被监控拍到，会被罚
款。更重要的是，在没有车位的地方停
车很容易发生事故，别人撞到你的车会
认为是你乱停车，你反而还要承担一定
的责任。

在分流线行车

很多车主在早晚高峰期由于急着上
班或回家，就会想尽各种办法往前挤，有
些人就会从分流斑马线强行通过。这样
既会被处以罚款，还会被扣分。若因此
出现剐蹭事故，你也要负全责。

绿灯亮了迟疑不走
如今很多人离开手机一会儿就会

觉得很难受。若是在等红灯的时候玩
手机，等到绿灯亮了也没走，还在继续
玩手机的话，也属违章行为，会被罚款
和扣分。

停在斑马线上
虽然是绿灯，但是由于堵车或者行

车缓慢，一不小心就把车停在了人行道
或者黄色禁停区域，也是要扣分罚款
的。 （卢博）

容易忽视的 违章行为5种关税下调进口汽车增长

五问平行五问平行进进口车口车

■链接

购买平行进口车要注意的几个要点
要点一：在4S店买车，只要确定

了具体车型，直接对比价格就可以
了。但是平行进口车会分美规、欧
规、加规、中东版等不同版本，可选择
的配置也各有差异，所以在不同店
面，对比车型的时候要细心询问配置
包含的内容。

要点二：平行进口车贸易公司属
于个人经营，不像4S店需要具备一定规
模、资质，所以平行进口车开店比4S店
门槛低很多。因此买车时要尽量选择
店面大、资金雄厚、有信誉的经销店。

要点三：大多数平行进口车经销
商因为成本原因，都不提供试驾车，
所以买车前最好先去 4S 店试驾一
下，确定好要购买的车型。另外，像
一些柴油版和国内没有引进的车型
4S店也没有试驾车，遇到这种情况就
要多多查阅，了解清楚再购车。

要点四：购车交定金前一定要确
定协商好每一项价格，尤其是一些附
加的税费、保险费等，合同检查清楚
后再确认交定金，有条件的话，还可
以额外购买一些平行进口车商自己
提供的质保服务。

要点五：购买平行进口车时有五
种文件缺一不可。正规的经销商必须
给客户提供货物进口证明、随车检验
单、车辆一致性证书、车辆购置发票以
及进口车辆电子信息。这五种文件不
仅可以保障购车的品质，也是平行进
口车上牌时必须具备的文件手续。

要点六：不要过分贪图便宜，最好
事先了解自己心仪车型的市场价，对
于低于正常范围的价格，要小心谨慎。

要点七：平行进口车不像中规车
有厂家指导价，供求关系在其定价中
起到了较大作用。因此，对于目标车
型，可以关注其在一段时间内的价
格，不要过于依赖“降税”等政策因素
对最终价格的影响作用。


